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PODSTAWOWE PROBLEMY RYNKU MONET KOLEKCJONERSKICH
W POLSCE

1. Plynnos¢, dostepnosé, ptytkos¢ oraz inne zagadnienia zwigzane
z problemami mtodego rynku monet kolekcjonerskich

Intensywny rozwdj rynku monet kolekcjonerskich w Polsce rozpoczal si¢ wraz
z dynamicznym rozwojem nowych technologii, takich jak Internet czy fotografia
cyfrowa. W poprzednich latach numizmatami handlowaty gtownie sklepy numiz-
matyczne i antykwariaty. Ponadto sprzedawano je podczas gietd, kiermaszow czy
specjalistycznych aukcji organizowanych przez profesjonalne domy aukcyjne. Taka
forma obrotu walorami kolekcjonerskimi miata jednak wady. Aukcje i gietdy odby-
waty 1 odbywaja si¢ w okreslonych miejscach, co automatycznie stwarza niektorym
kolekcjonerom problemy komunikacyjne. Dla wielu 0s6b nie bez znaczenia sa kosz-
ty dojazdu czy pobytu (aukcje weekendowe). Wsrdd kosztow nie mozna pominaé
20-procentowej marzy pobieranej przez domy aukcyjne od ceny, za jaka numizmat
zostanie sprzedany, co w przypadku drozszych monet jest niebagatelna suma. Przy
zakupie monet w sklepach kolekcjonerskich pojawiat si¢ problem zawyzania cen
przez wiascicieli, ktorzy jako monopolisci w momencie skupowania kolekcji pro-
ponowali kolekcjonerom ceny ewidentnie nizsze niz rynkowe. Ogromny postep, jaki
dokonat si¢ w ostatnich latach w rozwoju technik informacyjnych, nie pozostat bez
wplywu na numizmatyke. Powstaty wyspecjalizowane serwisy aukcyjne, za ktorych
pomoca ludzie moga tatwo i szybko sprzedac rdzne rzeczy, w tym monety kolekcjo-
nerskie. Obecnie najwigcej transakcji dotyczacych ztotych monet jest zawieranych
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za pomoca Internetu na aukcjach internetowych. Wiodacym serwisem jest Allegro.
,»Kazdego dnia w kategorii numizmatyka toczy si¢ okoto 45 tysiecy aukcji. Codzien-
nie zawieranych jest okoto 3000 transakcji dotyczacych monet. W kategorii ,,zlote
monety” trwa na biezaco okoto 400—500 aukcji, z czego w kategorii polskie zlote
monety kazdego dnia koficzy si¢ okoto 40”!. Oznacza to, ze kazdego dnia 40 zlotych
monet trafia do nowych wtascicieli. Niemal kazdy, kto zajmuje si¢ monetami, ma za-
rejestrowane konto na Allegro. Jest to najbardziej ekspresyjny i zarazem efektywny
segment rynku ztotych monet.

Poszczegolne aukcje, na ktorych wystawiane sa tak zwane rarytasy, jak dwu-
stuztotowy ,,Chopin” z 1995 roku czy dwustuztotowy Sienkiewicz z 1996 roku,
maja po 4-5 tys. wizyt w ciagu trwania aukcji. Oznacza to, ze okoto 5 tys. razy ktos$
oglada aukcje tej monety. Serwis internetowy Allegro pobiera optatg od kazdej trans-
akcji. Wysokos¢ prowizji jest uzalezniona od wielu czynnikow. Jednym z nich jest
cena osiagnigta na licytacji. Na ogol prowizja wynosi okoto 2% ceny transakcyjnej,
lecz w przypadku najdrozszych monet jest to nawet kilkaset ztotych.

Sa rowniez inne serwisy aukcyjne, zarejestrowane w Polsce, takie jak
www.kiermasz.pl czy www.ebay.pl. Wystarczy zrobi¢ profesjonalna fotografi¢ lub
skan oddajacy wszystkie detale monety, sporzadzi¢ szczegdtowy opis i mozna ja
wystawi¢ na aukcje. Kupujacy po dokonaniu przelewu (rozw6j bankowosci interne-
towej i mozliwos¢ dokonywania przelewow przez Internet tez nie jest tu bez znacze-
nia) otrzymuje monete niekiedy juz po 24 godzinach, za kilku- lub kilkunastoztoto-
wa oplata pocztowa. Prowizje dla platformy aukcyjnej wynosza zaledwie kilka pro-
cent, czyli znacznie mniej niz na aukcjach stacjonarnych, gdzie wynosza one nawet
20%. Nie trzeba wigc podrozowac po catej Polsce, aby kupi¢ upragniony numizmat.
Osoby niebedace ekspertami w tej tematyce nie sa zdane na taske wlasciciela antyk-
wariatu, gdyz wystawiajac swoja monetg na aukcjg, moga mie¢ 100% pewnosci,
ze rynek nalezycie wyceni ich walor i otrzymaja realna zaptate za monete. Aukcje
internetowe sa tansze, szybciej mozna zawrze¢ transakcje, osiagna¢ wyzsza kwote,
wiecej 0séb ma do nich dostep, dlatego rynek monet staje si¢ aktywniejszy.

Rynek monet kolekcjonerskich w Polsce rozwija si¢ bardzo dynamicznie
z roku na rok. W roku 2004 na Allegro byto 1000 trwajacych aukcji ztotych monet,
a po czterech latach liczba aukcji wzrosta juz do okoto 1000! Na niektorych aukcjach
przedmiotem sprzedazy jest kilka lub kilkanascie monet. Wzrost ten jest ogromny
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i prawdopodobnie utrzyma si¢ w nastepnych latach. Wraz ze wzrostem liczby sprze-
dawanych monet ro$nie tez ptynnos¢ tego rynku, bedaca bardzo waznym czynni-
kiem w kontekscie inwestowania.

Plynno$¢ — aby skutecznie inwestowac na jakimkolwiek rynku trzeba mie¢
mozliwo$¢ swobodnego dokonywania transakcji sprzedazy i zakupu. Dotyczy to,
oczywiscie, takze rynku numizmatycznego. Im wigksza ptynnos¢, tym rynek ten jest
atrakcyjniejszy dla potencjalnych inwestoréw. Mimo ze plynnos¢ rynku numizma-
tycznego ro$nie z roku na rok, a nawet z miesiaca na miesiac, to jednak rynek ten jest
jeszcze we wezesnej fazie rozwoju 1 nadal problemem jest mata liczba zawieranych
na nim transakcji.

Laczna warto$¢ srebrnych monet wydanych po 1995 roku wynosi obec-
nie okoto 1 mld zl, natomiast, co w pierwszej chwili moze by¢ zaskoczeniem,
warto$¢ wszystkich zlotych stu- i dwustuztotowek wydanych po 1995 (razem
291 050 sztuk) to tylko 620 mln zi. Polski rynek kolekcjonerski (dziesigcio-, dwu-
dziesto-, stu-, dwustuztotoéwki) mozna szacowa¢ na 1,62 mld zl, co jest kwota nie-
wielka na przyktad w porownaniu z warto$cia Srodkow zgromadzonych przez Towa-
rzystwa Funduszy Inwestycyjnych, Otwarte Fundusze Emerytalne czy na lokatach
bankowych. Obserwujac liczbe transakcji zawieranych za posrednictwem serwisu
aukcyjnego Allegro, mozna oszacowac, ze w ciagu roku przedmiotem obrotu jest
$rednio 1,7% naktadu kazdej monety. Statystyki te obejmuja 63 rodzaje monet.
Trzeba réowniez pamigtac, ze sporo transakcji odbywa si¢ w tak zwanym otocze-
niu serwisu aukcyjnego. Sprzedajacy porozumiewa si¢ z kupujacym poza serwisem
aukcyjnym, aby ominaé prowizje, ktora od sprzedazy pobiera platforma aukcyjna.
Wysoko$¢ takiej prowizji waha si¢ od 2 do 3% wartosci sprzedawanego przedmiotu.
Szacuje sig, ze sprzedaz pozaaukcyjna wynosi nawet 30% wielkosci sprzedazy na
Allegro. Oznacza to, ze wskaznik obrotu rosnie z 1,7% do 2,21% catego naktadu.
Podobna liczba transakcji jest zawierana niezaleznie od serwisow internetowych.
Monety sa sprzedawane przez sklepy numizmatyczne, na gietdach, targach numiz-
matycznych i aukcjach stacjonarnych. Oznacza to, ze w ciagu kazdego roku przed-
miotem handlu jest okoto 4,4% naktadow monet. Podobnie jest w segmencie srebr-
nych monet kolekcjonerskich. Jezeli wartos¢ ztotych monet polskich wydanych po
1995 roku szacuje si¢ na 620 mln zi, to oznacza to, ze w ciagu roku warto$¢ transak-
cji zwigzanych ze zlotymi monetami wynosi zaledwie 27 mln zt, a ze srebrnymi — 44
mln zt. Laczna warto$¢ obrotu tymi walorami wynosi 71 min zt. Biorac pod uwage
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mozliwe bledy szacunkowe, wynikajace z braku mozliwos$ci obliczenia, ile transak-
cji jest zawieranych w sklepach, na gietdach, kiermaszach i stronach internetowych,
mozna stwierdzi¢, ze warto$¢ obrotu monetami kolekcjonerskimi na rynku wtérnym
nie przekracza 100 mln zl rocznie. Konkludujac, rynek ten, charakteryzujacy sig
niska ptynnos$cia i matym wolumenem obrotéw, nie moze by¢ rynkiem docelowym
dla takich podmiotow instytucjonalnych, jak Otwarte Fundusze Emerytalne czy
Towarzystwa Funduszy Inwestycyjnych. Ograniczenia te powoduja rowniez, ze in-
dywidualni klienci moga swobodnie operowaé na rynku monet kwota na poziomie
400-500 tys. zt.

Caty komplet ztotych monet, sktadajacy si¢ po jednej sztuce z kazdej emisji
(razem 63 monety), jest obecnie warty 220 tys. zt, dlatego docelowa inwestycja nie
powinna przekracza¢ wartosci dwoch kompletow, gdyz moglyby pojawié si¢ prob-
lemy z uptynnieniem takiego zbioru bez straty jego wartosci. Aby skutecznie inwe-
stowa¢ na rynku monet kolekcjonerskim bez ryzyka zwiazanego z jego plytkoscia
i niska plynnoscia, przecigtny inwestor powinien operowa¢ kwotami od 50 tys. do
100 tys. zt. Wynika z tego, jak niewielkim kapitalem (w poréwnaniu z lokatami
bankowymi czy srodkami zgromadzonymi w TFI) mozna obracaé¢ na rynku mo-
net kolekcjonerskich. Oznacza to, ze rynek ten moze ulec silnym wzrostom ceno-
wym i presji rozwoju juz przy matej liczbie nowych kolekcjoneréw lub inwestorow.
Na przyktad na fali spadkow gietldowych tylko w styczniu 2008 roku saldo umorzen
TFI wyniosto 10 mld zt. Gdyby nawet 0,5% tej kwoty trafito na rynek numizma-
tyczny, mogloby si¢ wydarzy¢ wiele, poniewaz te 0,5% to polowa wartos$ci catego
rocznego obrotu monetami kolekcjonerskimi.

Plynnos$¢ rynku numizmatycznego bedzie z pewnoscia rosta, bo coraz fatwiej-
szy 1 powszechniejszy jest dostep do Internetu, ludzie nabieraja zaufania do nowych
technologii, a ponadto dynamicznie si¢ rozwija rynek kurierski i pocztowy. Trzeba
takze uwzgledni¢ fakt, ze Narodowy Bank Polski caly czas emituje nowe monety.
Warto$¢ wszystkich srebrnych monet wprowadzonych w 2008 roku przez NBP wy-
niosta okoto 119 mld zt, a monet ztotych — okoto 112 mln zI>. Warto$¢ nowo emito-
wanych monet to 301 mln zt, czyli 18,75% warto$ci catego rynku. Coroczne emisje
maja duzy wplyw na poprawe plynnosci tego rynku.

2 7Zrodto: [2].
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Niska ptynno$¢ moze powodowaé nastepujace problemy:

a) ograniczenia czasowe — dtugi czas oczekiwania na zakup numizmatdéw (wejscie
na rynek) oraz ich sprzedaz po korzystnych cenach (wyjscie z rynku);

b) bariery kwotowe, ktore uniemozliwiaja zainwestowanie wigkszego kapitatu bez
drastycznego podniesienia cen monet wywolanego duzym skupem;

c¢) mozliwosci i proby manipulacji zwigzane z waskim gardtem rynku (bariera
waskiego przekroju).

Warto tez wspomnie¢ o tym, ze im mniejsza ptynnos¢ danego rynku, tym wigk-
sza mozliwo$¢ manipulacji i podejmowania prob sterowania tym rynkiem. Jezeli
w danym czasie wystapi duzy popyt na dana monetg, przewyzszajacy podaz, au-
tomatycznie wzrosnie cena tego waloru. Wystarczy kilkaset tysigcy ztotych, aby
spekulowa¢ i probowaé manipulowac cenami. Oczywiscie, rynek ma mechanizmy
samoregulujace i zapewne wraz ze wzrostem ceny zwigkszylaby si¢ podaz monet od
innych uczestnikow, lecz ich naktad jest ograniczony, na przyktad 2000 sztuk.

Na wykresie 1 przedstawiono rzeczywista sytuacje¢ z poczatku 2006 roku. Po-
kazano na nim, jak ksztaltowaly si¢ ceny ztotej monety o wadze 8 gram i nominale
100 zt. Monete t¢ wybito w 2005 roku, w rekordowym dla segmentu ztotych monet
naktadzie 17 800 sztuk. Sto zt ,, Jan Pawel I 1920-2005 to moneta znana kazdemu
numizmatykowi. Jej cena emisyjna w czerwcu 2005 wyniosta 530 zt i kazdy mogt
ja kupi¢ w oddziale Narodowego Banku Polskiego praktycznie w dowolnej ilosci.
Cena ta byla stabilna przez kilka miesigcy od emisji az do listopada 2005 roku, gdy
zaczeta gwalttownie rosnaé, a wzrost ten trwat do stycznia 2006 roku. Wowczas za-
czat si¢ efekt waskiego gardta. Pomimo ze moneta ta miata najwigkszy naktad wsréd
ztotych monet, popyt na nia byt tak duzy, ze w ciagu dwoch tygodni jej cena wzrosta
z okoto 1300 do 3100 zl, czyli o prawie 140%! Co wigcej, dziennie sprzedawano
nawet kilkadziesiat sztuk tych monet, co oznacza, ze wolumen obrotow byt bardzo
duzy. Zjawisko to jest do dzisiaj cz¢sto wspominane przez inwestorOw numizma-
tycznych. Wielu twierdzi, ze przyczyna tego wzrostu byta sprawnie przygotowana
przez osoby prywatne i firmy, ktére mialy wiele tych monet, akcja marketingowa.
W tamtym okresie twierdzono, ze to ostatnia moneta z papiezem Polakiem i jej war-
tos¢ wrosnie po beatyfikacji Jana Pawta II. Jak to czesto bywa, po silnych wzrostach
nastapity silne spadki i cena monety wrocita do poziomu 1300-1400 zt. Od czasu
stabilizacji mingly juz dwa lata, a cena tej monety jest stabilna i trzyma si¢ w tren-
dzie bocznym w okolicach 1300 zt za sztukg. Nie ma stuprocentowej pewnosci, czy
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byto to przygotowane i zaplanowane, a na rynku doszto do zmowy. Bariera waskie-
go przekroju wystgpujaca na aukcjach Allegro na pewno sprzyja takim sytuacjom.
Gdy popyt nagle znacznie przewyzszy podaz, pojawia si¢ bardzo duza presja na
ceng, ktora szybko wzrasta. Przy monetach niskonaktadowych, do 5000 sztuk, barie-
ra waskiego przekroju moze prowadzi¢ do manipulacji i prob sterowania rynkiem.

Wykres 1. Wykres ceny stuztotowej monety ,Jan Pawet I| 1920-2005"
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2. Oszustwa internetowe

Aby rynek kolekcjonerski mogt sig rozwijaé, poza wzrostem edukacji informa-
tycznej (szczegdlnie starsi kolekcjonerzy stronig od Internetu) musi rosnaé zaufanie
spoteczenstwa kolekcjonerskiego do transakcji zawieranych za posrednictwem plat-
form internetowych. Zaufanie to, czgsto budowane latami, czasami jest nadwatlane
spektakularnymi akcjami oszustow internetowych. Handlowanie za pos$rednictwem
aukcji internetowych w duzej mierze opiera sig¢ na zaufaniu kupujacego do sprzeda-
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jacego. Taka transakcja polega na tym, ze kupujacy najpierw wplaca pieniadze, po
czym sprzedajacy wysyla wylicytowany przedmiot. Podczas takiej inwestycji rodza
si¢ obawy, czy sprzedajacy wywiaze si¢ z transakcji. Czy stan monet bedzie zgodny
z tym, jaki deklarowat sprzedawca?

Dotychczas w sieci oszukiwano przy zakupie elektroniki i odziezy. Na rynku
numizmatycznym oszustwa zdarzaly si¢ sporadycznie i na mate kwoty. Jednak row-
niez przy zakupie monet nalezy by¢ bardzo ostroznym. Mozna uniknaé nieprzyjem-
nych sytuacji i zminimalizowaé ryzyko, kupujac od sprawdzonych sprzedawcow,
ktorzy dziataja od wielu lat na rynku oraz maja wyrobiona marke i renome. Sprze-
dawcy o dlugoletniej, udokumentowanej dzialalnosci, z zarejestrowanymi kontami
od lat, najczesciej prowadza firmy numizmatyczne i dodatkowo przy transakcji po-
wyzej 1000 zt wystawiajg nam rachunek, ktéry zwalnia z 2-procentowego podatku
PCC. Daja wiec poczucie bezpieczenstwa i umozliwiaja ewentualng reklamacje,
gdyz dbaja o swoja renomg. Jesli sprzedawca wzbudza watpliwosci, nalezy odbierac¢
monety osobiscie, co nie tylko daje pewnos¢ uzyskania numizmatu, ale i pozwala na
sprawdzenie jego stanu.

Proby oszustw 1 wytudzen sa bardzo rzadkie na tym rynku, cho¢ czasami si¢
zdarzaja. W roku 2007 na Allegro pewien oszust z Gdanska oszukat ludzi na okoto
200 tys. zt. Trzeba zatem pamictac, ze na tym rynku wystepuje dodatkowe ryzyko.

Innym problemem, niejako powiazanym z oszustwami lub niedoinformowa-
niem, moze by¢ problem z okre§leniem stanu monet. Rynek srebrnych i ztotych mo-
net polskich jest bardzo atrakcyjny i dostgpny dla kazdego z jednego waznego powo-
du. Monety kolekcjonerskie podlegaja standaryzacji. Oznacza to, ze jezeli naktad
stuztotowej monety z Janem Kazimierzem z 2000 roku wyniost 2000 sztuk, to kazda
z nich jest w chwili produkcji identyczna. Ponadto jest umieszczona w ochronnym
kapslu, ktory pozwala ja chroni¢ przed uszkodzeniami. Standaryzacja powoduje, ze
kupujac monete w Krakowie lub Szczecinie, otrzymujemy identyczny egzemplarz.
Utatwia to kolekcjonowanie, handlowanie i inwestowanie w takie monety bez spe-
cjalnej wiedzy. Jezeli nie ma rys na lustrze czy innych uszkodzen mechanicznych
widocznych gotym okiem oraz ewidentnych wad, jej stan mozna okresli¢ jako men-
niczy. Podczas zakupdéw na aukcjach internetowych dochodzi jednak do sporéw na
tym tle. Najcze$ciej wynikaja one nie z celowej chgci oszustwa, lecz braku dobrej
komunikacji miedzy kupujacym i sprzedajacym. Problem ten bgdzie coraz mniej
istotny, gdyz ro$nie $wiadomos$¢ i wiedza spoteczenstwa, jak prowadzic i opisywac
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aukcje. Ponadto technika wykonywania zdje¢¢ i skanow monet jest coraz szybsza,
doktadniejsza, a w dodatku tansza.

3. Grading — pomoc i uproszczenie dla kolekcjoneréw czy che¢ szybkiego zysku

Wsrdd numizmatykow coraz popularniejszy jest tak zwany grading, czyli pro-
fesjonalna ocena monety i hermetyczne zapakowanie. Grading wywodzi si¢ z USA,
gdzie sa dwie najbardziej znane firmy gradingowe: NGC Numismatic Guaranty
Corporation (http://www.ngccoin.com) i PCGS Professional Coins Grading Service
(http://www.pcgs.com/). Oddawanie monet do gradingu ma na celu:

a) profesjonalne ocenienie stanu monet;

b) potwierdzenie ich autentycznosci;

¢) umieszczenie w hermetycznym opakowaniu chronigcym przed niekorzystnym
wplywem otoczenia;

d) nadanie numeru ID i umieszczenie monety w bazie danych, do ktdrej dostep
ma kazdy za posrednictwem Internetu; pozwala to uwiarygodni¢ autentyczno$¢
numizmatu po jej sprzedazy”.

Na polskim rynku dziataja tylko dwie firmy. Firma gradingowa PCG powstala
catkiem niedawno i trudno jest co$ powiedzie¢ na temat jej dziatalnosci. GCN ECC
dziala juz od jakiego$ czasu. Koszt gradingu wynosi od kilkunastu do kilkudziesig-
ciu ztotych w zalezno$ci od typu monety. Czas oczekiwania na monety po ocenie
wynosi 14 dni roboczych. Doswiadczeni numizmatycy preferuja jednak amerykan-
skie firmy gradingowe, bo dostrzegaja oczywisty konflikt interesow w polskiej fir-
mie GCN, ktora nie tylko ocenia, ale i handluje monetami, czyli niejako jest sedzia
we wlasnej sprawie. Pomimo takich procederéw, brak konkurencji sprawia, ze bar-
dzo wiele o0so6b korzysta z ustug tej firmy.

4. Wprowadzenie euro — koniec czy poczatek monet kolekcjonerskich Il RP?

Wiele oséb zastanawia si¢ nad przyszioscia monet kolekcjonerskich. Jezeli
chodzi o tematy monet i serie, to te raczej nie skoncza si¢ tak szybko. Powstania,
wojny i1 inne wazne wydarzenia bgda mialy kolejne rocznice. Zawsze znajdzie si¢

3 1], s. 92.
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takze kto$, kogo warto bedzie przedstawi¢ na monecie z tej lub innej okazji. Czgsto
natomiast pada pytanie, jak to bedzie, gdy Polska wejdzie do strefy euro, jak zacho-
waja si¢ ceny i kolekcjonerzy? Trzeba przypomnie¢, ze daty wprowadzenia euro
sa z roku na roku przektadane. Obecnie sa plany wprowadzenia euro w 2012 roku,
jednak juz coraz mniej 0os6b wierzy w dotrzymanie tego terminu.

Nie tak dawno, bo w 1995 roku, nastapita dewaluacja ztotowki i wprowadzo-
no nowe pieniadze do obiegu. Czy to zniszczylo rynek kolekcjonerski w Polsce?
Wrecz przeciwnie, NBP emituje znacznie wigcej monet o duzo wyzszych naktadach.
Dotyczy to zaré6wno monet srebrnych jak i ztotych. Jak zachowaja si¢ ceny monet
po wprowadzeniu euro? Kolekcjonerzy, ktorzy zbieraja monety, bo im si¢ podo-
baja, i uwazaja, ze to mite hobby, na pewno nie rzuca si¢ thumnie do wyprzedazy
monet tylko z powodu nowej waluty. Ponadto dziesigcio-, dwudziesto-, stu- i dwu-
stuztotowki nabiora warto$ci sentymentalnej. By¢ moze wprowadzenie euro nawet
zwigkszy popyt na monety kolekcjonerskie z okresu podenominacyjnego. Przyszta
specyficzna moda na kupowanie monet jedynie po to, aby uciec przed inflacja. Tak
naprawdg nikt nie potrzebuje tych monet, jednak coraz wigcej 0sob styszy o mozli-
wych zyskach, i rynek dziata na zasadzie tancuszka. Na pewno sa przed nami cykle
wzrostow 1 spadkow cen monet kolekcjonerskich, jednak bardziej od wprowadzenia
euro mozna si¢ obawia¢ zakonczenia tej ,,mody” lub zastapienia jej czyms zupehie
innym. Warto przypomnie¢, ze kiedy$ bardzo popularne byty znaczki, ktore bardzo
stracily na wartos$ci, oddajac pola innym dziatom kolekcjonerstwa, w tym numizma-
tyce. Dla rynku monet zagrozeniem moze by¢ ewolucja tego specyficznego dzisiaj
kolekcjonerstwa w strong prawdziwego kolekcjonerstwa, preferujacego starsze mo-
nety (z poprzednich wiekow), ktore maja prawdziwa warto$¢ historyczna.
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MAIN PROBLEMS WITHIN THE POLISH MARKET OF UNUSUAL COINS

Summary

Rapid growth of informative techniques, especially dynamic development of the in-
ternet, affected significantly the face of numismatics in Poland. This article talks over the
transformations in the collecting sector, which resulted in the foundation of dynamic market
within unusual coins. The issues concerning its availability, fluidity and shallowness were
discussed. This market has been evaluated and analyzed according to its competitiveness
against traditional investing tools. All merits and drawbacks have been taken into considera-
tion. This article makes an attempt to assess not only the actual value of numismatic market
but also the factors determining its development or stagnation in the future. The author
enumerates the most common dangers on numismatic market, particularly the risk of internet
fraud as well as inaccurate assessment of the coin condition. This is especially important
during the process of coin value assessment.
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